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・創業･新事業支援等の経営サポートの強化 
・地域の中小企業等のお取引先に対する円滑な資金供給 
・企業の財務健全化等を通じた事業再生支援の強化 
・収益性･健全性の向上 

基本方針 

・安定的な資金調達 
・販路の拡大、ビジネスマッチング 
・海外のマーケット情報の不足 
・財務内容の改善 
・不採算事業の撤退・見直し 
 

 問題解決型営業を実践し、 
新たな価値を創造 

お客さまが抱えている問題 

中期経営計画 
～選ばれる銀行～ 

■当行の主な取り組み 

お取引先の経営サポート 

地域経済の活性化 

　当行は、今後も永続して健全性を維持し、地域

金融機関としての社会･地域貢献を成し得るためには、

従来からの金融仲介業の役割に加えて、地域経済が

抱える課題を解決し、新たな価値を創造するための

迅速な取り組みが必要と考えています。 

　こうした考えに立ち、当行では｢中期経営計画｣を

ベースに、｢リレーションシップバンキングの機能強

化計画｣を策定しました。 

　本計画では、4つの基本方針を掲げ、お取引先の

経営サポートと地域経済の活性化に向けて、各施策

に積極的に取り組んでいます。 

（計画期間：平成15年4月～平成17年3月） 

リレーションシップバンキングの機能強化計画の概要 

リレーションシップバンキングの機能強化計画 

リレーションシップバンキングの機能強化計画 

Ⅰ.中小企業の再生に向けた取り組み 

〈創業･新事業支援等の強化〉 

●ベンチャー企業向け投融資の実施 
　●ベンチャー支援ファンド 
　●元気企業投資事業有限責任組合による投資 

●産学官との連携強化 
　●政府系金融機関との｢業務協力協定｣を締結、 
｢協調融資｣の実施 

　●｢近畿地区産業クラスターサポート金融会議｣への参加 
　●｢中小企業支援センター｣の活用 

●各種研修や外部コンサルタント等との連携強化による行員の
目利き能力向上 

〈経営相談･支援機能の強化〉 

●｢ビジネスフェア｣を開催 

●｢アジアセミナー｣｢海外視察ミッション｣を開催 

●地元企業に対する｢経済講演会｣｢個別経営相談会｣を開催 

●｢中小企業再生支援協議会｣の積極的な活用 

●｢企業財務サポート室｣と｢営業店｣が一体となったお取引先の
経営改善支援の実施 

〈新しい中小企業金融への取り組みの強化〉 

●スコアリングモデルを利用したビジネスローンを販売 
 
Ⅱ.当行の健全性の確保、収益性の向上等に向けた取り組み 

●自己査定および格付けを、より的確に業務へ反映し、適切かつ
迅速な償却･引当に取り組むため、「融資支援システム」を稼動 

●地銀協の信用リスク定量化システムに参画し､信用度合いに
応じた金利設定等の内部データを整備検証 


